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Chez Vanhersecke, a Millam,
le lin du champ a la chaussette

La raison d'étre de I'entreprise
Vanhersecke Freéres, installée a
Millam, c’est le lin. Depuis un
demi-siécle, le teilleur valorise
de bout en hout cette fibre
naturelle. La semaine derniére,
il a recu la visite d'une
délégation chinoise.
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De Volckerinckhove a Millam,
le teillage de lin Vanhersecke a par-
couru quelques kilométres depuis
sa création, voila cinquante ans.
Un petit pas géographique pour
une entreprise qui a beaucoup ¢évo-
lué tout en gardant une activité
qui fait partie du patrimoine régio-
nal. « La société a été créée par mon
peére le 15 juin 1961, rappelle Pa-
trick Vanhersecke. Mon [rere Lrie
et moi l'avons reprise en 199 3.
A I'époque, ¢'était un petit teillage
de lin. » 11 traitait alors la produc-
tion de 120 hectares. Rapidement,
il s'agrandit pour passer a 350,
400 hectares el connait une pre-
miere amclioration  technique.
« En 1998, j'ai commencé a réver
d'un nouveau teillage », explique
Patrick Vanhersecke. C'est a ce mo-
ment la que l'entreprise se déplace
vers Millam, le long de la voie TGV.
La nouvelle usine ouvre
le 1« mars 2000.

Qui dit nouvelle usine, dit nouvel-
les machines, plus performantes,
et capacité plus grande. La surface

de lin traitée par Vanhersecke Fre-
res atteint les 1 200 hectares.
Une quinzaine de personnes font
en permanence tourner le teillage,
qui assure le suivi des cultures,
la récolte et la transformation
du lin. « Nous voulons rester
a taille humaine », assure Patrick
Vanhersecke. Pour autant, le chef
d'entreprise reste animé d'une vo-
lonté d'évoluer. Cet été, il moderni-
sera encore |'outil de travail.

Du lin dans le dollar

Passionné par la fibre naturelle
que traite son usine, Patrick Van-
hersecke a aussi voulu développer
une activité de négoce - il a tra-
vaillé quinze ans dans ce domaine

« La société a été creée
le 15 juin 1961. En 1998,
j'ai commencé a réver

a un nouveau teillage. »

“avant de reprendre le teillage fami-

lial. D'ou la création, avec son
épouse el Jean-Christophe Ponsin,
cux aussi tres experimentés dans le
négoce, de la société Novalin.
« Nous sommes tous les trois
des éléves de Gabriel Dalle, un an-
cien grand négociant lillois qui nous
a donné la passion de la fibre, la pas-
sion de prospecter, d'innover. »

Novalin commercialise ainsi le lin
du teillage Vanhersecke Freres,
mais pas seulement. Elle réalise

la plus grande partie de son acti-
vité en Chine (lire ci-dessous), mais
aussi en Inde, en Hongrie, en Belgi-
que, dans les pays baltes.
Ses clients : I'industrie textile et ses
filatures mais aussi des produc-

- tions plus inattendues, comme la

papeterie. Novalin travaille ainsi
pour la papeteric américaine
«qui fait le papier pour le dollar »,
expliquent Jean-Christophe Ponsin
et Patrick Vanhersecke. Autre
corde a l'arc de la société :
elle achete du fil de lin filé en Chine
pour revendre a des clients dans
25 pays, « y compris sur des petits
marchés. Nous ne sommes pas nom-
breux a faire cela», soulignent
les responsables de Novalin.
Production, vente : la filiere du lin
ne s'arréte pas 1a autour du teillage
Vanhersecke. Une troisicme entité,
dirigée par André Varta, « qui a
une grande experience dans le tis-
sage et U'atilisation du fil de lin »,
ceuvre elle a la mise au point
de produits a base de lin. Cap Lin,
c’est son nom, travaille sur des pro-
duits professionnels mais aussi
des accessoires de la vie quoti-
dienne, comme des écharpes,
des porte-cartes, des chaussettes.
« Des chaussettes en lin, on n'en
trouve plus, sauf dans les magasing
specialises, on ¢a marche tres
bien », note Patrick Vanhersecke
en soulignant les qualité de cetle
« fibre naturelle européenne par ex-
cellence ». Buropéenne, mais aussi
typiquement nordiste. Si vous vous
habillez en lin, il y a des chances
pour qu'indirectement vous fassiez
travailler des agriculteurs et des en-
treprises de la région. M

Patrick Vanhersecke et Jean-Christophe Ponsin cultivent I'amour
du lin.



